- Régdta ismerjiik egymdst, egykoru gyer-
mekeink vannak és mindketten nék va-
gyunk. Furcsa lenne mindketténknek, ha
most az interju kedvéért magdzédndnk.
Hogyan keriiltél az autdiparba?

-Kezdetben a gydgyszeriparban dolgoz-
tam fejlesztémérnokként. Gyermekeim,
Adam (21) és Viktéria (19) sziiletése utan
Ot évig otthon voltam, majd szerettem
volna visszatérni, de teljesen mas élla-
pot fogadott, igy palyat modositottam.
Csalddi  véllalkozasunkban  kezdtem
dolgozni, amely autdkkal foglalkozott,
igy keriiltem ebbe a szakmdaba. Meg is
szerettem az autds szakmat, mivel min-
dig vonzottak a jarmUvek, az autdk. Az
elmult tizendt évben gépjarmdipari cé-
geknél dolgoztam, mind az értékesitési,
mind a beszerzési oldalon. A Helldhoz
egy kapcsolat révén keriiltem: a Hella
egyik kollégajat mar korabban ismertem,
igy 6 ajanlott ehhez a céghez. EImentem
egy interjura, és fél 6ra alatt eldontotték,
hogy kiildik a szerz6désemet.

- Erezted valaha hdtrdnydt, hogy néként ve-
zetd poziciot toltesz be egy ekkora cégnél?
Hiszen nagyon kevés né van a szakmdban.

-Nem. Annak sokkal nagyobb hatranyat
érzem, hogy végzettségem nem jarmu-
ipari, de ezen mar nagyon nehéz lenne
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véltoztatni, és egyébként is ma mar az liz-
leti tudomanyokat kell inkabb tudni.

-Ugy tudom, folyamatosan tanulsz.

-Amig kicsik voltak a gyermekeim, nem
volt rd idém, ugyhogy most prébalom
bepdtolni, ami akkor kimaradt. Februdr-
ban ér véget az MBA képzésem, de biztos,
hogy ezutdn sem fogom abbahagyni a
tanulast. Szakmankban fontos a nyelv-
tudas is, én magam angolul beszélek, és
egy kicsit oroszul is. Ennek korabban, az
ukrdn és orosz partnerekkel valé tizletko-
tés soran sok hasznat vettem.

- A nyugati sajtéban nagyon sokat lehet ol-
vasni a Gutmann és a Hella egyeslilésérél.
Mit érez ebb6l a magyar piac?

-Magyarorszagon a Gutmannak jo hire van,
és jo referencidkkal rendelkezik, igy busz-
kék vagyunk r4, hogy egyitt dolgozunk.
A két cég jol kiegésziti egymast, a Hella az
alkatrész, mig a Gutmann a diagnosztika ol-
dalon. Azt gondolom, hogy mi akkor cselek-
sziink a legjobban, ha a piac szinte semmit
nem fog az egyestilésbdl érezni. A szolgal-
tatas szinvonalanak legaldbb olyan jonak
vagy még jobbnak kell lennie, mint eddig,
és ugyanazokkal a partnerekkel szeretnénk
dolgozni, akikkel eddig is dolgoztunk.

-Elégedett vagy a Hella piaci részesedésével
Magyarorszdgon?

-Osszességében elégedettek lehetiink. A
Hella elsésorban német jarmuipar-orien-
talt cég. Magyarorszagon a német jarmu-
vek aranya huszonot szézalék kordili, tehat
a piacon lévé autdk nagy részéhez nem
gyartunk termékeket. A Hella elsésorban
azokat a termékeket adja el a potpiacon,
amelyet elsé beépitésre is megtermel,
emiatter6sen német-orientalt. A tavol-ke-

leti, japan autékhoz nincsen alkatrésziink.
A konkurenciardl azt kell tudni, hogy van
ugyan, de minden termékkorben mds. A
jadrmdgyartdk ezt dltalaban kiosztjak: aki
az els6 beépitésre szdllitja a vilagitastech-
nikat, az tudja eladni a potpiacon is.

-A Helldnak van kereskedése egyéni vevék
részéreis?

-Féleg nagykeresked6knek szallitunk, de
raktarunkban egyéni vevéket is kiszol-
galunk, mivel vannak olyan szaktudast
igényld problémak, amelyekkel a nagyke-
reskedék nem tudnak foglalkozni. Erre a
célra ndlunk jol képzett munkatarsak all-
nak rendelkezésre.

- Mit lehet tudni a Hella terveirél?

-Jelenleg a Hellat féleg a vilagitastechni-
kardl ismerik. Célunk, hogy ne csak a vila-
gitadstechnika, hanem a vezetésbiztonsagi
berendezések, érzékeldk szakértdjeként
is megismerjék a cégiinket.

-Ennek kdszdnhet8, hogy a Maréti Kényv-
kiadéval egyiittmtikédve, a Bosch okta-
té fiizet sorozat utdn a megjelenhetett a
kényvpiacon a Hella autdelektronikdval
kapcsolatos szakkonyve?

- A kdnyv anyaga mar régebb 6ta rendel-
kezésre 4llt. Nagyon szerettiik volna, ha
sokkal szélesebb korben megjelenik ez
a tudas, mint amekkora kérben mi képe-
sek vagyunk terjeszteni. Az a személyes
tapasztalatom, hogy nehéz a naprakész
szakmai tudds megszerzése. Bizunk ben-
ne, hogy a kdzds koényviinket haszonnal
fogjak forgatni a jarmuiparban dolgozo
gyakorlati szakemberek és remélhetéleg
kiadvanyunk eljut minden diakhoz is.
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